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1. Резюме (1 стр.)
· Цель

· Задачи

· Инициатор проекта

· Инвестиционные расходы (сумма инвестиционных расходов)
Таблица 1. - Сводная смета затрат
	№ п/п
	Наименование 
	Общая стоимость, руб. 
	Доля в общей стоимости проекта, %

	1.
	Приобретение основных средств (оборудование)
	0
	0,00

	2.
	Материально-производственные запасы
	0
	0,00

	3.
	Оплата имущественных обязательств
	0
	0,00

	4.
	Получение лицензии на ПО или на обслуживание
	0
	0,00

	Итого:
	
	100


2. Общие сведения о предприятии (2 стр.)
2.1. Подробная характеристика продукции (товаров, услуг), предназначенной для реализации
3. Маркетинговый план (ЦА) (7 стр.)
3.1. Конкуренция и месторасположение

3.2. Ассортимент услуг и цены (Проведение анализа конкурентов, выявление сумм)
	Продукция (товары, услуги)
	Критерий для сравнения*
	Критерий для сравнения*
	Критерий для сравнения*

	
	
	
	


3.3. Реклама

4.Производственный план (4 стр.)
У разработчика проекта имеется в наличии следующее оборудование (сырье):

1.

2.

3. и т. д.

Для осуществления услуг на профессиональном уровне необходимо приобрести следующее оборудование:

Таблица 2. - Приобретение основных средств (оборудование)
	№
	Вид материалов, ед. измерения 
	Кол-во
	Цена, руб. 
	Итого, руб.

	п/п
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00

	 
	 
	 
	 
	0,00


Описать почему именно такое оборудование необходимо и достаточно для оказания услуг.
А также необходимо приобрести следующие расходные материалы исходя из потребности первых месяцев работы:

Таблица 3. - Материально-производственные запасы
	№
	Вид материалов, ед. измерения 
	Кол-во
	Цена, руб. 
	Итого, руб.

	п/п
	
	
	
	

	1.
	 
	 
	 
	0

	2.
	 
	 
	 
	0

	3
	 
	 
	 
	0

	4
	 
	 
	 
	0

	5
	 
	 
	 
	0

	6
	 
	 
	 
	0

	7
	 
	 
	 
	0

	8
	 
	 
	 
	0

	9
	 
	 
	 
	0

	10
	 
	 
	 
	0

	11
	 
	 
	 
	0

	Итого:
	 
	 
	0


Описать почему необходимы именно такие расходные материалы и в таком количестве.

В случае если помещение берётся в аренду, то указать стоимость аренды и приложить копию договора. 

Таблица 4. - Оплата имущественных обязательств
	№ 
	наименование, ед. измерения 
	Кол-во
	Цена, руб. 
	Итого, руб.

	п/п
	
	
	
	

	1.
	Аренда
	 
	 
	0

	Итого:
	 
	 
	0


Описать помещение (месторасположение, площадь, наличие коммуникаций, этаж, кол-во кв.м. на одно рабочее место и другие зоны).
Составим производственную программу, в которой определим объем производимых товаров (оказываемых услуг) по каждому месяцу отдельно. 
Таблица 5
Производственная программа
	№ 
	Вид продукции (товаров,работ,услуг)
	Ед. изм.
	Объем производства по периодам
	Объем производства на следующий год

	п/п
	
	
	
	

	 
	
	
	1 мес.
	2 мес.
	3 мес.
	4 мес.
	5 мес.
	6 мес.
	7 мес.
	8 мес.
	9 мес.
	10 мес.
	11 мес.
	12 мес.
	Итого
	

	1.
	
	шт.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	шт.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	шт.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	Всего: 
	шт.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


5. Организационный план (владелец проекта, режим налогообложения, организационно правовая форма) (1 стр.)
Описать опыт, знания навыки. Почему вы сможете заниматься этой деятельностью.

6. Финансовый план (6 стр.)

В данном разделе бизнес-плана оценивается способность проекта обеспечивать поступление денежных средств в объеме, достаточном для обеспечения самоокупаемости.

6.1.Рассчитаем примерный объем сбыта товаров (услуг) (2 стр.)
На основе производственной программы (Таблица 5) рассчитаем прогнозируемый объем реализации продукции (товаров, услуг) и занесем данные в Таблицу 6.   Произведем расчет валового дохода за месяц по формуле: 

Сумма валового дохода за месяц = выручка от реализации 1-го вида продукции за месяц + от реализации 2-го вида продукции месяц + … + от реализации n-го вида продукции месяц
Произведем расчет годовой суммы валового дохода: 

Годовая сумма валового дохода = Сумма валового дохода за месяц + Сумма валового дохода за 2 месяц + … + Сумма валового дохода за 12 месяц
Таблица 6
Прогнозируемый объем реализации продукции (товаров, услуг)
	№ 
	Вид продукции (товара, услуги), показатель
	Ед. изм.
	Величина показателя по периодам

	п/п
	
	
	

	 
	
	
	Первый год
	Итого
	Второй год

	 
	
	
	1 мес.
	2 мес.
	3 мес.
	4 мес.
	5 мес.
	6 мес.
	7 мес.
	8 мес.
	9 мес.
	10 мес.
	11 мес.
	12 мес.
	
	

	1.
	Наименование 1
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	X
	 

	1.1.
	цена за ед. 
	руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2.
	объем продаж
	шт.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.3.
	Выручка от реализации
	руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	Наименование 2
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	X
	 

	2.1.
	цена за ед. 
	руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.
	объем продаж
	шт.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.3.
	Выручка от реализации
	руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	Наименование 3
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	X
	 

	3.1.
	цена за ед. 
	руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.2.
	объем продаж
	шт.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.3.
	Выручка от реализации
	руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Выручка от реализации товаров, услуг:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


6.2. Сделаем расчет месячной, годовой и перспективной прибыли (2 стр.)
Рассчитаем показатели месячной и годовой прибыли:

Прибыль до налогообложения = Выручка от реализации товаров – Расходы (за исключением налогов);

Чистая прибыль за 1 месяц = Прибыль до налогообложения – Налоги;

Чистая прибыль в год = Чистая прибыль за 1 месяц + Чистая прибыль за 2 месяц + … + Чистая прибыль за 12 месяц.
Таблица 7
Расчет прибыли
	№ п/п
	Показатели
	1 месяц, руб.
	2 месяц, руб.
	3 месяц, руб.
	4 месяц, руб.
	5 месяц, руб.
	6 месяц, руб.
	7 месяц, руб.
	8 месяц, руб.
	9 месяц, руб.
	10 месяц, руб.
	11 месяц, руб.
	12 месяц, руб.
	Итого за год, руб.
	Следующий год, руб.

	1.
	Выручка от реализации товаров, услуг
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.
	Расходы, в т. ч.:

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0
	 

	2.1.
	Транспортно-заготовительные расходы
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.2.
	Заработная плата 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.3.
	Арендная плата
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.4.
	Расход на оплату коммунальных услуг
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.5.
	Оплата интернета, связь
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.6.
	Реклама
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.7.
	Канцелярские товары
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.8.
	Расходы на сырье, товары, 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.9.
	Отчисления за ИП
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.10.
	Прочие расходы 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.11.
	Непредвиденные расходы
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Всего расходов
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.
	Налог 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	4.
	Чистая прибыль
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0


6.3. Сделаем расчет рентабельности (1 стр.)
Уровень рентабельности = Чистая прибыль/Выручку от реализации ×100%.

Таблица 8
Расчет рентабельности
	№ п/п
	Показатели
	1 месяц
	2 месяц
	3 месяц
	4 месяц
	5 месяц
	6 месяц
	7 месяц
	8 месяц
	9 месяц
	10 месяц
	11 месяц
	12 месяц
	Год

	1.
	Доход от реализации продукции, товаров, работ, услуг, руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	Чистая прибыль, руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	Уровень рентабельности, %
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Срок окупаемости проекта составит: 
6.4. Определим источники финансирования проекта (1 стр.)
Таблица 9
Источники финансирования

	№ п/п
	Наименование источника
	Сумма, руб.

	1.
	Собственные средства
	 

	2.
	Финансовая помощь
	

	Итого:
	


6.5. Составим баланс денежных расходов и поступлений (1 стр.)
Составление баланса денежных расходов и поступлений (Таблица 10) позволит оценить, сколько денег необходимо вложить в бизнес, составить график поступления и расходования денежных средств.
Таблица 10
Баланс денежных расходов и поступлений

	№ п/п
	Наименование статьи
	Величина показателя по периодам

	
	
	…..год

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Итого
	Следующий год

	1.
	Денежные средства в наличии на начало периода
	0
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.
	ДОХОДЫ:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.1.
	В т.ч. выручка от реализации продукции, товаров
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.2.
	Финансовая помощь 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.3.
	Собственный капитал
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	 
	ДОХОДЫ ВСЕГО:
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.
	РАСХОДЫ:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.1.
	Приобретение основных средств (оборудование)
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.2.
	Материально-производственные запасы
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.3.
	Оплата имущественных обязательств
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.4.
	Получение лицензии на ПО или на обслуживание
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.5.
	Транспортно-заготовительные расходы
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.6.
	Заработная плата 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.7.
	Арендная плата
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.8.
	Расход на оплату коммунальных услуг
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.9.
	Оплата интернета, связь
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.10
	Реклама
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.11.
	Канцелярские товары
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.12.
	Расходы на сырье, товары, 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.13.
	Отчисления за ИП
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.14.
	Прочие расходы 
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.15
	Непредвиденные расходы
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.16.
	Налог с деятельности
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	3.17
	РАСХОДЫ ВСЕГО:
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	4.
	Денежные средства в наличии на конец периода
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0


7. Оценка рисков (уровень риска, виды риска, которым подвержена деятельность, мероприятия по их устранению) (1 стр.)
2
20

